
ÜBER DIE POPPE + POTTHOFF GRUPPE

Die Poppe + Potthoff Gruppe mit Hauptsitz und 
Technologiezentrum in Werther (Westfalen) ist mit 
über 1.600 Mitarbeitern und langjährigen Partnern 
in über 50 Ländern kundennah aktiv. 1928 gegründet, 
verfügen wir heute über 18 Werke und Vertriebs-
niederlassungen in 9 Ländern. Jeder Standort hat 
seinen eigenen Schwerpunkt, doch gemeinsam stehen 
wir für: Den Fokus auf die Anforderungen jedes 
einzelnen Kunden – Einen Beitrag zu nachhaltigen 
und umweltfreundlichen Technologien – Die Digitali-
sierung von Prozessen. 

Poppe + Potthoff ist Partner von weltweit tätigen 
Unternehmen in verschiedenen technisch anspruchs-
vollen Branchen wie der Automobilindustrie, dem 
Maschinenbau sowie Marine oder Luft- und Raum-
fahrt. Als Stammwerk der Unternehmensgruppe 
fertigt die Poppe + Potthoff Präzisionsstahlrohre 
GmbH nahtlose Präzisionsstahlrohre: Sowohl in 
kleinen Losgrößen als auch in Großserie. Mit 
Begeisterung für Innovationen in der Rohrumformung 
und kundenorientierter Gründlichkeit ermöglicht das 
Unternehmen anspruchsvolle Lösungen für vielfältige 
Anwendungsfelder.

GESTALTEN SIE UNSERE ZUKUNFT

❖ Als Vertriebsprofi verkaufen Sie proaktiv unsere hochwertigen 
Präzisionsstahlrohre und kalkulieren Angebote.

❖ Sie stellen die Kundenzufriedenheit sicher, indem Sie durch Ihre 
umfangreiche Betreuung von der Anfrage bis zur Lieferung 
unsere Kunden begeistern.

❖ Ihr Verständnis für globale Märkte und Kulturen ist der Schlüssel, 
um unsere internationalen Kundenbeziehungen zu fördern und 
weiter auszubauen. Nicht nur aus dem Büro sondern auch durch 
Dienstreisen (Reiseanteil ca. 20-25%).

❖ Ihre Ideen und Visionen sind uns wichtig. Sie initiieren Projekte 
und wirken bei der Umsetzung mit, um unser Unternehmen 
kontinuierlich voranzubringen.

DESHALB PASSEN SIE ZU UNS

❖ Eine technische oder kaufmännische Ausbildung in der 
Metallbranche bildet die Grundlage für Ihre Expertise.

❖ Technische Herausforderungen wecken Ihre Neugier. Sie haben 
ein Verständnis für die technischen Bedürfnisse unserer Kunden 
und Spaß an der Beratung und dem Verkauf technisch 
anspruchsvoller Produkte.

❖ Sie haben nachweisliche Erfahrungen im internationalen Vertrieb 
und konnten bereits internationale Reiseerfahrungen (Europa, 
Asien, NAFTA) sammeln.

❖ Ihre Deutsch- und Englischkenntnisse sind verhandlungssicher.

❖  Erfahrungen in der Anwendung von SAP (SD) und CRM-Software 
(Salesforce) runden Ihr Profil ab.

DAS BIETEN WIR IHNEN

❖ Wir sind ein mittelständisches Familienunternehmen mit 
internationaler Ausrichtung , flachen Hierarchien und kurzen 
Entscheidungswegen.

❖ Flexible Arbeitszeiten und Regelungen zum mobilen Arbeiten 
(Home-Office).

❖ Wettbewerbsfähiges Gehalt nach IG Metall Tarif NRW sowie 
Arbeitgeberleistungen bei besonderen Anlässen. 

❖ Mitarbeiterrabatte bei führenden Marken, eine Kantine, 
betriebliche Altersvorsorge und Business Bike Leasing.

Wir suchen einen engagierten

JETZT BEWERBEN!

Wir freuen uns auf Ihre aussagefähigen Bewerbungsunterlagen in 
einer einzelnen PDF-Datei bevorzugt per E-Mail an: jobs@poppe-
potthoff.com

Poppe + Potthoff 
Präzisionsstahlrohre GmbH

Human Resources

Dammstraße 17

33824 Werther

jobs@poppe-potthoff.com
www.poppe-potthoff.de

Vertriebsmitarbeiter 

Export (m/w/d)
zur Verstärkung unseres Teams in Vollzeit (35 Std.)

Präzisionsstahlrohre GmbH

mailto:jobs@poppe-potthoff.com
mailto:jobs@poppe-potthoff.com

	Folie 1

